wll/@tor&%mwl&

Checklist definitiva per ottenere piu
prenotazioni dirette

Dieci best practice per trasformare il sito web della tua struttura
in un motore di vendita ad alta conversione.

1. Ottimizza il sito web per il posizionamento

o Aggiungi o aggiorna la tua scheda Google Business Profile

o Inserisci una pagina FAQ per rispondere alle domande frequenti
2. Offri vantaggi esclusivi per le prenotazioni dirette

o Garantisci la tariffa piu bassa solo sul tuo sito

o Offri sconti o benefit per chi prenota direttamente

3. Rendi prenotabile anche dai social

o Collega il booking engine alla tua pagina Facebook

o Pubblica contenuti coinvolgenti con costanza

4. Sfrutta le recensioni positive

o Chiedi una recensione agli ospiti soddisfatti

o Mostra le migliori recensioni sul tuo sito

5. Crea call to action efficaci

o Inserisci il pulsante “Prenota ora” su ogni pagina

o Usa pop-up per offerte speciali 0 a tempo

6. Usa un booking engine ad alta conversione

o Il processo di prenotazione deve richiedere al massimo 2-3 step
o Includi un sistema di confronto prezzi (rate checker)

7. Trasforma i visitatori in contatti

0 Utilizza un chatbot Al per raccogliere i dati degli utenti

o Offri risorse gratuite da scaricare (es. guide, checklist, quiz)

8. Ottimizza i contenuti del sito

o Assicurati di avere le pagine essenziali: camere, offerte, info utili, politiche
o Usa immagini professionali

o Offri versioni multilingua e multi-valuta

9. Personalizza la comunicazione

o Automatizza risposte rapide 24/7 (es. con un chatbot Al)

o Invia offerte personalizzate in base alle preferenze degli utenti
10. Recupera le prenotazioni abbandonate

o Invia automaticamente email di follow-up

o Personalizza le campagne in base ai dati raccolti
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